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Unser Mandant ist ein international agierendes, forschendes Pharmaunternehmen das
ausschlieBlich in der Tiergesundheit tatig ist. Im spanischen Mutterhaus steht die
Pravention von Nutztieren im Fokus der umfangreichen Forschung. Daraus resultieren
auffallend viele Neueinfiihrungen in den nachsten Jahren, die es erlauben, die Position
unter den TOP 10 im deutschen und internationalen Markt zu behaupten. Exzellenz und
Glaubwirdigkeit sind die Basis flr optimistische Zukunftsperspektiven in allen Markten.
Der deutsche Unternehmenssitz befindet sich in Nordwestdeutschland, das Team arbeitet
Uberwiegend vom Homeoffice aus.

Flr das deutsche Team suchen wir im Zuge einer Nachfolgeregelung zum
schnellstmdglichen Zeitpunkt einen

Key Account Manager Schwein (m/w)

Die Aufgabe:

e Sie Ubernehmen zusammen mit einem weiteren KAM die Verantwortung fir
Schlisselkunden in ganz Deutschland

e Sie tragen Sorge flir das Wachstum der Umsdtze bei bestehenden und von Ihnen
identifizierten neuen Kunden

e Eine professionelle Kundenanalyse mit Blick auf Entscheidungstrager, Bediirfnisse
und Stellung der Wettbewerber bei jedem einzelnen Kunden sind Ihr
Handwerkszeug zur Erarbeitung kundenspezifischer Strategien

e Der aktive Verkauf der Produkte gehort zu Ihren vorrangigen Aufgaben

e Die Umsetzung Ihrer Strategien flihrt spirbar zu langfristigen Kundenbindungen
und sichtbar zu finanziellem Erfolg

e Sie monitoren Ihr Investment und passen gegebenenfalls Ihre MaBnahmen an

e Als Kenner des Marktes arbeiten Sie im nationalen und internationalen Team an der
Vermarktungs- und Kundenbindungs-Strategie, die gleichzeitig die Richtschnur fir
Ihr Vorgehen bedeutet

¢ Vom Homeoffice aus organisieren Sie Ihren Alltag bzw. die Dienstreisen
vollkommen selbststandig. Die Kommunikation mit dem Team erfolgt meist virtuell
oder im Rahmen von gemeinsamen Kundenbesuchen

e Sie berichten direkt an den Business Manager Deutschland



hardenbergconsulting.

Die Anforderungen:

Idealerweise erfolgreiches Studium der Tiermedizin, jedoch nicht zwingend
erforderlich

Freude am und mehrjahrige Erfahrung im Verkauf zukunftstrachtiger Produkte an
anspruchsvolle Kunden

Sie sind Impfstoff-Profi und kennen alle Méglichkeiten des strategischen Einsatzes
dieser Produktgruppe

Branchenkenntnis und gute Vernetzung im Schweinemarkt sind willkommen - aber
nicht Voraussetzung

Uberzeugende Persénlichkeit bzw. kompetentes Auftreten vor selbstbewussten
Tierarzten und Einkaufern

Sie haben den ausgepragten Willen, in diesem Umfeld Einfluss zu nehmen und
Geschafte im groBen Stil abzuschlieBen

Das Talent Einzelkampfertum und Teamwork situationsbezogen miteinander zu
kombinieren und stets den idealen Kommunikationsansatz zu finden

Ein hohes MaB an Selbstdisziplin, Durchhaltevermégen und Organisationstalent
Freude an regelmaBiger Reisetatigkeit

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Das Angebot:

Wir bieten Ihnen die Chance, sich mit Ihrer persoénlichen Erfahrung in einem wandelnden
Markt als Umsatzgewinner von zukunftssicheren Produkten zu etablieren. Sie werden in
einem forschenden und stark wachsenden Unternehmen arbeiten, welches mit einem
Uberzeugenden Produktportfolio weltweit zu den TOP Anbietern gehort. Leistungsfreude
und Wachstumsstreben stehen im Einklang mit Teamspirit und personlichem Miteinander.
Als Mitarbeiter im Homeoffice genieBen Sie maximale Flexibilitat und sind gleichzeitig eng
in das lokale Team eingebunden.

FiUr die erste Kontaktaufnahme steht Ihnen unsere Beraterin Dr. Mareike von Eichhain mit
ihrem Team unter der Rufnummer +49 8178 9986410 gerne zur Verfligung.

Ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen (Anschreiben, Lebenslauf, Gehaltsvorstellung
und frihestmaoglicher Eintrittstermin) senden Sie bitte unter Angabe der Kennziffer
TG1876112 per E-Mail an bewerbung@hardenberg-consulting.com.
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